


Aviso de Responsabilidad

A pesar del esfuerzo hecho para asegurar que los lineamientos contenidos en este documento sean correctos, GS1
México y cualquier otra entidad involucrada en la creacidn del mismo, declara que este documento es provisto sin
garantia alguna, implicita o expresa, considerando, pero no limitando la exactitud, comercializacién o idoneidad para
cualquier propdsito particular, y esta seccién deslinda de toda responsabilidad directa o indirecta, por cualquier daio
o pérdida en relacién al uso del documento. El documento puede ser modificado, sujeto a desarrollos tecnoldgicos,
cambios en los estdndares o nuevos requisitos legales. Este documento no representa un estdndar ni modelo de
operacion. GS1 es una marca registrada ante AISBL GS1.

Las marcas nombres comerciales, patentes, o cualquier otro derecho de propiedad industrial y/o intelectual que forme
parte de la Informacién contenida en este documento, son propiedad de sus titulares y sélo son mencionadas con el
objeto de ofrecer un servicio de GS1 México.

GS1 México no otorga garantia de la veracidad, utilidad, fiabilidad, licitud e integridad de la Informacion
proporcionada con respecto a servicios prestados por terceros, ni la compatibilidad de estos con los estdndares GS1.



Introduccion.

De origen lagunense, la marca Soriana ha crecido en el mercado mexicano desde su
fundaciéon en 1968 para convertirse hoy en uno de los mdximos referentes del retail en
México.

Con la premisa de generar valor a todo su circulo de actores, Grupo Soriana se enfoca en
la generacion de la mejor experiencia de compra a través de su gran fuerza de trabajo,
que comprende hoy mds de cien mil trabajadores.

Con la meta de aumentar su portafolio de productos, Grupo Soriana busca acrecentar su
volumen de proveedores y desarrollarlos en el dia a dia, para que juntos puedan impactar
de una manera mucho mas profunda al mercado mexicano.

En GS1 México te invitamos a leer este documento y seguir el paso a paso, para que en
muy poco tiempo te encuentres vendiendo tus productos a los anaqueles de Grupo Soriana
y sus distintas tiendas de autoservicio.



Paso 1:
Date de alta en la SHCP

Los productos nuevos que quieran incursionar en el retail deben cumplir con
caracteristicas generales para que una Cadena Comercial los incluya en su
catdlogo de venta. Entre estos requisitos destacan darse de alta en la Secretaria

de Hacienda y Crédito Publico.



1.1: Solicita una cita con el SAT

Una vez que sepas si te registras como persona fisica con actividad empresarial
o persona moral, solicita una cita en el SAT a través de su pdgina de Internet y

presenta los siguientes documentos:

Comprobante de
® domicilio fiscal

1. Clave Unica de Registro de
Poblacion (CURP), o acta del
nacimiento del representante legal
en caso de personas morales

Acta constitutiva de la

| |
empresa, en el caso de
Identificacion oficial personal,

| |
o del representante legal en el
caso de personas morales

personas morales

‘ ‘ Debes saber que una empresa también puede ser
inscrita ante el SAT mediante el notario que realizé su
constitucion. Para esto necesitas una copia certificada
del poder notarial con el que se acredite la personalidad
del representante legal o una carta poder firmada ante
dos testigos y ratificadas las firmas ante las autoridades

fiscales o ante notario o fedatario publico. , ’



1.2: Obtén tu e.firma

Una vez que hayas registrado tu empresa exitosamente y cuentes con el RFC,
asegurate de también tramitar tu Firma Electrénica (e.firma) para que puedas
generar un Certificado de Sello Digital (CSD). Para obtener la e.firma en
cualquier oficina del SAT debes acudir a cualquier oficina del SAT previa cita
registrada en el portal del SAT; estos son los documentos que deberds de tener a

la mano para obtener tu e.firma:

Original o la copia Copia simple de la Clave
" certificada de una * Unica de Registro de
identificacion oficial Poblacion (CURP)
vigente
Una USB, ya que el asesor 4 Correo electronico
|

" . ) .
que te atienda cargard tus personal o profesional, el

archivos en ella. cual te permitird mantener

el contacto con el SAT.



Si te inscribiste en el RFC con CURP a través del Portal
5' del SAT o mediante el “Esquema de Inscripcion al Registro

Federal de Contribuyentes a través de Fedatario Publico

o Medios Remotos”, deberds presentar el original de tu

comprobante de domicilio fiscal.

En el caso de asalariados se podra aceptar la credencial

6' para votar expedida por el Instituto Nacional Electoral
(INE) para acreditar su domicilio (siempre y cuando en
ésta se senale el mismo).

En caso de personas morales, el representante legal debe
7' contar con e.firma (activa) y presentar el poder general

para actos de dominio o de administracion, asi como

el acta constitutiva en original o copia certificada ante

Notario Publico.

1.3: Date de alta ante un Proveedor
Autorizado de Certificacion (PAC) para
emitir CFDIs

Con estos documentos podrds darte de alta ante un Proveedor Autorizado de
Certificacion (PAC). Contrata el que cubra mejor tus necesidades para generar
tus facturas electrénicas y cumplir en tiempo y forma con tus deberes fiscales.



Paso 2:
Obtén el Caodigo de Barras

de tu producto y facilita su
identificacion

Hoy en dia el cédigo de barras

es un elemento imprescindible
para que cualquier producto

se comercialice en tiendas y
supermercados. Es una imagen
Unica y estandarizada que
identifica un producto en todo el
mundo de manera estandarizada,
lo que permite -ademds- mejorar
los procesos de identificacion

de un producto, controlar su
inventario, monitorear su traslado
y administrar las transacciones
financieras, entre otros beneficios.

2.1: Solicita tu Cédigo de
Barras ante GS1 México

Una vez que sepas si te registras como persona fisica con
actividad empresarial o persona moral, solicita una cita en el
SAT a través de su pdgina de Internet y presenta los siguientes

documentos:



2 Ultima declaracién fiscal
| |
anual para personas morales
o fisicas con actividad

1 Firma Electronica Avanzada empresarial, o las ultimas seis
- (e.firma) otorgada por el SAT declaraciones bimestrales
con los archivos .CERy .KEY y en caso de que seas Persona
la contrasena. Fisica en el Régimen de

Incorporacion Fiscal (RIF).

Si tu empresa es nueva y no

" cuentas con la declaracién 4 Llena tu solicitud online desde
anual, adjunta tu Constancia de " este enlace.
Identificacién Fiscal (o RFC) en Al concluir, recibirds una copia
formato PDF. al correo electrénico que hayas
registrado.

5 Haz el pago de membresia en linea, al concluir
" con el llenado de la solicitud. Deberds contar con
los datos de la cuenta bancaria que usards para
esta transaccion.



2.2: Verifica que tu
Cadigo de Barras se
lea en cualquier
punto de venta

Realizar la verificacion de la
correcta impresion del Cédigo

de Barras es posible a través de
sistemas de visidon, como lectores
Opticos, escdner, o cdmaras de
vision inteligente, entre otros.

Para acceder a la gran cantidad de
informacion que poseen los Cdédigos
de Barras es importante que la
impresion de éstos sea precisa 'y
no tenga errores, con el objetivo de
hacer una fdcil lectura y para que
desempenen su funcion de manera
correcta. Acercate a tu ejecutivo
GS1 para solicitar este servicio.



Paso 3:

Cumple con las NOM

Los productos deben cumplir con las Normas Oficiales Mexicanas (NOM)

aplicables al tipo de mercancia.

Ejemplos de NOM’s para los
alimentos y bebidas

NOM-051-SCFI/SSA1-2010: Especificaciones
generales de etiquetado para alimentos y bebidas
no alcohdlicas preenvasados. Informacion

comercial y sanitaria.

NOM-131-SSA1-2012: Productos y servicios.
Férmulas para lactantes, de continuacion y para
necesidades especiales de nutricion. Alimentos
y bebidas no alcohdlicas para lactantes y nifos
de corta edad. Disposiciones y Especificaciones

sanitarias y nutrimentales. Etiquetado.

NOM-218-SSA1-2011: Productos y servicios.
Bebidas saborizadas no alcohdlicas, sus
congelados, productos concentrados para
prepararlas y bebidas adicionadas con cafeina.
Especificaciones y disposiciones sanitarias.

Métodos de prueba.

NOM-142-SSA1/SCFI-2014: Bebidas alcohdlicas.
Especificaciones sanitarias. Etiquetado sanitario y

comercial.

Ejemplos de NOM’s para mercancias
generales:

EspENOM-004-SCFI-2006: Informacion comercial.
Etiquetado de productos textiles, prendas de

vestir, sus accesorios y ropa de casa.

NOM-015-SCFI-2007: Informacidon comercial.

Etiquetado para juguetes.

NOM-189-SSA1/SCFI-2002: Productos y
servicios. Etiquetado y envasado para productos

de aseo de uso doméstico.

NOM-001-SCFI-1993: Aparatos electrénicos de
uso doméstico alimentados por diferentes fuentes
de energia eléctrica. Requisitos de seguridad y

métodos de prueba para la aprobacion de tipo.









Paso 5:

Valida todos los requisitos
para convertirte en
proveedor de Soriana

Existe una serie de requisitos que Grupo Soriana senala
ante sus proveedores, los cuales te solicitardn al ponerte

en contacto con la empresa:

= Llenado del formato ALCABA.

* Llenar el formato de lista de precios por
cada producto a darse de alta.

" Llenar la carta de datos bancarios.

Es importante mencionar que Grupo Soriana cuenta
con una guia especifica para resolver todas las
dudas del llenado del formato ALCABA.

Acércate a tu comprador para que te proporcione
estos documentos y una vez que los llenes de
manera efectiva, entrégaselos para continuar con el

proceso




Algunos ultimos
consejos para que
puedas venderle tu
producto a Soriana

Tener una relacién de negocio con una gran organizacion del
sector retail cdmo Grupo Soriana ayuda a la pyme a tener
estabilidad, superar sus dificultades para llegar a un publico

mds amplio, profesionalizarse y crecer.

Encontrar un hueco en los anaqueles de una cadena comercial
es uno de los suenos de muchas pymes. Ganar visibilidad y
potenciar la marca son ventajas que las pequenas firmas
pueden experimentar al ser proveedoras de grandes empresas.
Por ello, para que tu producto sea aceptado por el drea de
compras de Grupo Soriana y que tu proceso de seleccion se
lleve a cabo con buenos resultados, se recomienda lo siguiente:

1. Seguir un plan de negocio, si se tienen dudas asesorarse a tiempo con
las empresas e instituciones pertinentes en cada paso del proceso.

2. Estudiar el mercado donde se va a incursionar para que se transmita
claramente el valor y los beneficios que ofrece tu producto,
considerando los puntos de precio e innovacion que éste incluye.

3. Considera tu capacidad de produccién y define la via de distribucién,
ya que existen varios esquemas de entrega en las cadenas
comerciales y mientras antes consideres este punto, menores

serdn los costos.
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